KRAFTUAERK

KRAFTUAERK



KRAFTUAERK



KRAFTUAERK



%

KRAFTUAERK



KRAFTUAERK



Opmeerksom
Fortrolighed med
produkterne
Kgbsbeslutning

Transaktion

Levering

Reklame

Butik

Jeres
website

Konkurrent
website

—0

Ny

e
—
e

KRAFTUAERK



1. Erkendt behov

2. Specificere behov

3. Afdeekke potentielle
leverandgrer

4. Afhente tilbud fra
potentielle leverandgrer

5. Valg af tilbud /
leverandgar

6. Kab
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Konverteringsfrekvens: = andel af besggende der
udfarer gnsket handling pa websitet, f.eks. kab.
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20% forretning / 80% teknologi
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